Stellenausschreibung simple
system.

effektiv
beschaffen

Account Manager (m/w) Raum Siidwestdeutschland, Deutschschweiz und Vorarlberg

simple system wurde im Jahr 2000 gegriindet, um den Beschaffungsaufwand von C-Teilen zu
reduzieren. Hierfiir werden Sortimente fithrender Lieferanten auf einer Plattform gebiindelt. Die
Sortiments- und Lieferkompetenz der Lieferanten, eine Anbindung an die Warenwirtschaft und die
fachliche Beratung durch die simple system Ansprechpartner vereinfachen zusatzlich den
Beschaffungsprozess. Erst seit 2015 hat simple system liberhaupt eigenes Personal und ist damit das
wohl einzige ,volljahrige“ Startup. Derzeit besteht unser Team aus 22 Kolleginnen und Kollegen.

Wir suchen zum nachstmoglichen Zeitpunkt, vorzugsweise im Raum Villingen-Schwenningen/
Tuttlingen, einen Beziehungsmanager und Erfolgsjager.

Deine Aufgaben:

» In dieser vertriebs- und beratungsorientierten Position bist Du der erste Ansprechpartner fiir
unsere Mittelstandskunden und Interessenten im Raum Siidwestdeutschland, Deutschschweiz
und Vorarlberg. Du verstehst es, Dich zu vernetzen und baust eigenstandig neue Kontakte auf.

» Du erkennst die Bediirfnisse unserer Kunden und prasentierst unsere Losungen zur
Prozessoptimierung und Biindelung in der indirekten Beschaffung souveran und zielfiihrend auf
Geschiftsfiihrer- bzw. Einkaufsleiter-Ebene.

» Du bietest unsere schliisselfertigen Integrationslosungen an und stehst beim Kunden fiir den
Erfolg der Projekte ein.

» Dubeobachtest unser Marktumfeld und bist wichtiger Informationsgeber fiir unser
Produktmanagement und Marketing.

Du bringst folgende Erfahrungen und Eigenschaften mit:

» Du hast ein betriebswirtschaftliches Studium (Bachelor, Master oder Diplom) oder eine
vergleichbare Qualifikation erfolgreich abgeschlossen.

» ldealerweise verfiigst Du liber mehrjahrige Berufserfahrung, insbesondere im Bereich von
Einkaufs- und Beschaffungslosungen, B2B Marktplatzen und Vertrieb.

» Du verfiigst liber eine starke Service- und Dienstleistungsorientierung, verbunden mit einem
souveranen und professionellen Auftreten, bist verantwortungsbewusst, offen und zuverlassig.

» Dabei setzt Du mit Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsvermogen die richtigen Akzente
bei der Weiterentwicklung unserer Kunden.

» Du bringst eine mittlere Reisebereitschaft in der relevanten Region mit.

» Dariiber hinaus verfiigst Du liber eine analytische und kennzahlenorientierte Denk- und
Arbeitsweise und besitzt fundierte Excel-Kenntnisse.
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» Deine einwandfreie Kommunikationsfahigkeit gegeniiber Kunden und Kollegen zeichnet Dich
aus. Sehr gute Deutsch- und idealerweise Englischkenntnisse setzen wir dabei voraus.

» Teamgeist und Zusammenarbeit mit anderen Fachbereichen ist uns sehr wichtig.

» Wenn Du nicht in Problemen, sondern in Losungen denkst und dabei stets auf eine hohe
Passgenauigkeit und Qualitat achtest, passt die Stelle zu Dir.

Was bieten wir Dir?

» Eine Organisation, die wir aktuell in Richtung Agilitat und Selbstverantwortung ausbauen.

» Viel Gestaltungsspielraum - denn wir wollen, dass jeder unserer Mitarbeiterinnen das
Unternehmen mitgestaltet und mit seinen Ideen und seinem Tun voranbringt.

» Die Moglichkeit, aus dem Home-Office heraus ein Vertriebsgebiet zu betreuen - mit sinnvollen
Prasenzzeiten beim Kunden und am Hauptsitz in Miinchen.

» Eine individuelle Einarbeitung, mit der wir dafiir sorgen, dass Du Dein Talent voll entfalten
kannst.

» Ein Unternehmen, das Dir kollegiale, sichere und zukunftsorientierte Rahmenbedingungen
bietet.

» Ein attraktives Gehaltspaket mit dem wir Dein Engagement honorieren.

» Einen neutralen Firmenwagen liberlassen wir Dir auch zur privaten Nutzung.

Wir nehmen uns Zeit fiir Dich und freuen uns auf Deine aussagefdahigen Bewerbungsunterlagen;
vorzugsweise per E-Mail, an die untenstehende Anschrift.
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